
   
 
 

INCONTRI D’AFFARI PER LE IMPRESE 

ELETTROTECNICHE ED ELETTRONICHE 

ITALIANE IN MAROCCO 

Focus Energia e Building 

Casablanca, 28 novembre-1 dicembre 2016 

 

PRESENTAZIONE DELL’INIZIATIVA 

Nell’ambito del percorso di iniziative rivolte specificatamente al mercato africano, inserite all’interno 

del Programma Promozionale di attività internazionali per l’anno 2016, l’Area Internazionalizzazione di 

ANIE organizza dal 28 novembre al 1° dicembre 2016 una missione imprenditoriale a Casablanca 

rivolta alle imprese elettrotecniche ed elettroniche italiane attive sui mercati dell’Energia (fonti 

energetiche tradizionali e rinnovabili) e del Building. 

La missione, organizzata in collaborazione con l’Ufficio ICE di Casablanca, avrà come di consueto una 

forte connotazione commerciale e mira ad attivare le opportunità commerciali offerte dal Paese, 

sviluppare nuovi contatti e avviare collaborazioni con partner locali. 

Con il supporto dell’ufficio ICE di Casablanca saranno organizzati incontri d’affari con operatori locali 

attraverso una analisi preliminare di mercato - per le aziende aderenti alla missione - e la successiva 

predisposizione di un’agenda di incontri personalizzata sulla base delle specifiche esigenze espresse 

dalle imprese partecipanti.  

Gli incontri d’affari a Casablanca saranno realizzati, ove possibile, direttamente presso le sedi delle 

controparti marocchine selezionate. Questa modalità di svolgimento, come già dimostrato nelle 

passate iniziative, permette di rendere ancora più efficace l’attività di prospezione commerciale che 

sarà realizzata sul mercato marocchino.  

 

ALCUNE INFORMAZIONI ECONOMICHE SUL MAROCCO 

Fra i Paesi del Nord Africa il Marocco si caratterizza per una maggiore stabilità economica e politica. In 

controtendenza rispetto al contesto regionale, le previsioni per il biennio 2016-2017 restano favorevoli, 

con un tasso di crescita atteso del PIL marocchino vicino al 4,0% medio annuo.  
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Il programma di riforme avviato negli ultimi anni ha accresciuto il ruolo del Paese come piattaforma 

logistica e industriale dell’area. A conferma di queste dinamiche, in un decennio il porto di Tangeri Med 

è divenuto un importante riferimento nelle rotte commerciali del Mediterraneo, e sono stati altresì 

stanziati recentemente oltre 500 milioni di euro per progetti di ampliamento in ambito portuale. Più in 

generale, con riferimento al mercato del Building, capisaldi della Strategia di sviluppo governativo al 

2020 sono i progetti previsti nel settore turistico. Un’ampia progettualità caratterizza anche l’edilizia 

sociale. 

Con riferimento al mercato dell’Energia sono stati avviati nuovi progetti esplorativi nell’ambito Oil&Gas 

ed è stato altresì annunciato un piano di sviluppo del settore delle fonti energetiche rinnovabili, al fine 

di ridurre la dipendenza dall’estero. Anche la recente firma di un partenariato strategico fra Italia e 

Marocco potrebbe favorire le opportunità di collaborazione rivolte all’industria italiana fornitrice di 

tecnologie.   

 

MODALITA’ DI DEFINIZIONE DELL’AGENDA DI INCONTRI D’AFFARI PER LE AZIENDE ITALIANE 

A seguito dell’adesione all’iniziativa, per ciascuna azienda italiana partecipante verrà realizzata una 

analisi di mercato in via preliminare, volta a verificare l’effettiva ricettività della domanda locale alle 

istanze espresse all’interno del company profile compilato.  

A seguito del riscontro positivo sulla analisi preliminare di mercato, gli incontri d’affari in loco saranno 

organizzati sulla base di una agenda di appuntamenti personalizzata, ove possibile direttamente 

presso le sedi degli operatori marocchini selezionati. Una versione preliminare dell’agenda di incontri 

d’affari sarà diffusa circa 4-5 giorni prima della data di inizio della missione, mentre l’agenda definitiva 

sarà consegnata alle aziende direttamente all’arrivo a Casablanca.  
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PROGRAMMA PRELIMINARE 

Lunedì 28 
novembre 2016 
 

Partenza della delegazione ANIE e arrivo a Casablanca nel pomeriggio. 
Trasferimento in hotel. 
 
Nel tardo pomeriggio: seminario introduttivo e a seguire cena per la 
delegazione ANIE. 

Martedì 29 
novembre 2016 
 

Avvio degli incontri d’affari con gli operatori locali a Casablanca.  
Gli incontri si svolgeranno (ove possibile) direttamente presso le sedi delle 
aziende marocchine, secondo una agenda personalizzata sulla base del profilo 
di ciascuna azienda italiana partecipante. Ogni azienda avrà a disposizione auto 
e interprete personale. 
 
Serata libera. 

Mercoledì 30 
novembre 2016 

Proseguimento degli incontri d’affari con gli operatori locali a Casablanca. 
 
Serata libera. 

Giovedì 1° 
dicembre 2016 
 

Mattinata libera per eventuali follow up degli incontri d’affari. 
 
Nel pomeriggio: trasferimento in aeroporto e rientro della delegazione ANIE in 
Italia. 

 
 

PRENOTAZIONI LOGISTICHE 

Per quanto riguarda la logistica le aziende partecipanti sono invitate ad attendere comunicazione da 

parte dell’Area Internazionalizzazione di ANIE in merito all’esito della pre-analisi di mercato prima di 

procedere alle prenotazioni aeree e alberghiere.  

Con successiva comunicazione sarà cura di ANIE suggerire alle imprese partecipanti un pacchetto 

logistico per l’organizzazione del viaggio da/per l’Italia e per il pernottamento a Casablanca. Ciascuna 

impresa potrà quindi scegliere se usufruire della proposta logistica di ANIE oppure se procedere 

autonomamente con le prenotazioni. 

 

COSTI DI PARTECIPAZIONE 

□ Soci ANIE 

Quota di partecipazione pari a € 2.800,00 + IVA 22% = € 3.416,00 

□ Non Soci ANIE 

Quota di partecipazione pari a € 3.360,00 + IVA 22% = € 4.099,20 
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MODALITA’ DI PARTECIPAZIONE 

Per comunicare la partecipazione è necessario inviare all’Area Internazionalizzazione di ANIE la 

documentazione allegata (Scheda di adesione e Company Profile Form debitamente compilato in 

francese o, se non fosse possibile, in italiano), unitamente a copia del bonifico bancario per il 

pagamento della quota di adesione, entro e non oltre il 15 settembre 2016.  

 

Per motivi organizzativi la delegazione sarà composta da un massimo di 12 aziende e le adesioni 

saranno accolte in ordine di arrivo.  

 

 

 

 

 

Area Internazionalizzazione 

Federazione ANIE 

Tel +39 02 3264.227/310 

E-mail internazionale@anie.it 

www.anie.it | www.italiantech.com 
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